PROLINE

Mit Proline die Zukunft gestalten.

Klar ist Proline erfolgreich, innovativ und wachstumsorientiert. Logisch, dass wir unseren Erfolg vor allem unseren hervorragenden
Mitarbeitern zu verdanken haben. Aber warum ist das so! Umfragen im Kreise unserer Mitarbeiter haben ergeben, dass wir Proliner eines
wertschdtzen: Bei Proline ist der Mensch noch Mensch, egal ob Staplerfahrer/-in, Sachbearbeiter/-in oder Geschéftsfihrer. Wir fordern und
fordern Ideen, héren zu und entwickeln uns jeden Tag gemeinsam weiter.

Werden Sie Teil der Proline-Community und gestalten Sie Ihre Zukunft mit uns als

Export | Area Sales Manager (m/w/d)

Im Auf3endienst - international - Westeuropa

lhre Aufgaben
Entwicklung neuer Kundenbeziehungen auf internationaler Ebene
Betreuung und Intensivierung der vorhandenen Kundenbeziehungen und Markte
Recherche und Bearbeitung internationaler Projekte in Zusammenarbeit mit unserem Innendienst und Partnern vor Ort
Unterstitzung der internationalen Partner durch technische Beratungen und Schulungen
Markt- und Wettbewerbsbeobachtung sowie Marktpotenzialanalysen
Planung und Kontrolle von Absatz-, Umsatz- und Deckungsbeitrdgen
Messeteilnahmen im In- und Ausland

Ihr Profil
Abgeschlossene kaufmdnnische oder technische Ausbildung
Erfahrung im internationalen Vertrieb in der Bauzulieferbranche
Englische und franzdsische Sprachkenntnisse in Wort und Schrift sind erforderlich, jede weitere Fremdsprache von Vortell
Selbststdndiger und eigenverantwortlicher Arbeitsstil bei einer hohen internationalen Reisebereitschaft bis zu 75 %
Branchenkenntnisse im Bereich Fach-, Grof3 und Baustoffhandel, Bauelemente oder Innenausbau sind von Vorteil
Technisches Verstdndnis sowie EDV-Anwenderkenntnisse werden vorausgesetzt
Teamplayer; der sich und andere begeistern kann

Was spricht noch fiir Proline?

°  Fixgehalt sowie leistungsgerechtes Pramiensystem Moglichkeiten zur betrieblichen Altersvorsorge
°  Familidgre Unternehmensstrukturen Flache Hierarchien

°  Homeoffice Flexible Arbeitszeiten

°  Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung

In dieser abwechslungsreichen Position berichten Sie an unseren Verkaufsleiter International.

Unseren Erfolg sowie unser Wachstum verdanken wir engagierten Mitarbeitern, fir die wir die bestmdglichen Arbeitsbedingungen
geschaffen haben. lhre Leistungsbereitschaft paart sich bei Proline mit einer Wohlfihlatmosphdre, in der Respekt, Fairness und Loya-
litdt noch gelebte Werte sind. Steckt auch in lhnen ein/e Proliner/-in? Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung unter Angabe |hrer
Gehaltsvorstellung und des mdglichen Eintrittstermins. Bitte senden Sie lhre aussagekraftigen Unterlagen an folgende E-Mail-Adresse:
personal@proline-systems.com

Proline Systems gilt seit 25 Jahren als verldsslicher Industriepartner von Fachhindlern und Verarbeitern sowie Architekten und Planern. Unser umfangreiches Port-folio
besteht aus hochwertigen Profilen und Systemen fiir Wand- und Bodenbeldge in Wohn- und Nassrdumen sowie fir Terrasse und Balkon. Wir entwickeln und liefern
Technik fir die moderne Architektur von heute und morgen und sind ein Teil des Megatrends Bauen. Ob bodengleiche Duschen, Fldchenheizungen oder Fliesen- und
Bodenprofile — Proline bietet die L&sung.
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